Frist:

Key Account Manager — Sweetdeal og SPOT 15-01-2026
Kgbenhavn Kontaktperson:

Sebastian Birch Gringer

Vil du vaere med til at skabe steerke partnerskaber og udvikle nogle af markedets mest attraktive Jobomrade:
restaurant-tilbud? Salg

Vi sgger en erfaren Key Account Manager, der braender for forretning, relationer og vaekst. Med din

indsigt i restaurationsbranchen og skarpe forhandlingsevner skal du veere med til at styrke vores  Stillingstype:
position pa markedet i Kgbenhavn og sikre veerdiskabende samarbejder med vores vigtigste Fuldtid
partnere.

Som Key Account Manager hos os bliver du en central del af vores kommercielle team. Du far

ansvaret for at udvikle, pleje og udbygge relationerne til vores ngglepartnere — med seerligt fokus

pa restauranter, caféer og oplevelsessteder.

Du bliver bindeleddet mellem partnernes behov og vores digitale platforme, og du skal sikre, at

vores samarbejder skaber veekst for begge parter.

Dine arbejdsopgaver:
- Udvikle og pleje relationer til eksisterende naglekunder
- ldentificere og onboarde nye samarbejdspartnere (primaert i restaurationsbranchen)
- Radgive partnere om markedstrends, kampagnemuligheder og forretningsoptimering
- Udarbejde og forhandle samarbejdsaftaler, der skaber vaerdi for begge parter

- Sikre hgj kundetilfredshed blandt vores partnere gennem teet dialog og lebende opfalgning

Den ideelle kandidat:

Vi forestiller os, at du har solid erfaring fra restaurationsbranchen — enten som leverander,
formidler, i en kommerciel rolle eller som tidligere restaurantansvarlig — og at du har
dokumenterede resultater med salg, partnerskaber eller account management.

Faglige kompetencer:
+ God forretningsforstaelse og kabmandskab med evne til at spotte nye veekstmuligheder
- Kendskab til restaurations- og oplevelsesbranchen
- Steerke forhandlingsevner og erfaring med kontraktarbejde

+ Gode kommunikationsevner pa dansk (og gerne engelsk)

Personlige kompetencer:
+ Relationsskaber med naturligt fokus pa samarbejde og tillid
- Resultatorienteret med et kommercielt drive

- Proaktiv, udadvendt, energisk og vedholdende med en positiv tilgang til udfordringer

Vi tilbyder

Du far en negleposition i en virksomhed med hgje vaekstambitioner, hvor vi samtidig sikrer hgj
trivsel gennem feellesskab og frihed under ansvar. Kontoret ligger i Codanhus ved sgerne i
Kgbenhavn. Du bliver en del af et fantastisk team, hvor samarbejde, kvalitet og udvikling veegtes
hgit. Vi tilbyder en attraktiv Ienpakke med fast grundlgn suppleret med performancebaseret
bonusordning.

Ansggning

Stillingen gnskes besat hurtigst muligt. Der holdes samtaler Igbende, og rekrutteringen afsluttes,
nar den rigtige kandidat er fundet.

Sa tev ikke med at sende din ans@gning og cv senest torsdag d. 15. januar 2025.

Har du spargsmal vedrgrende stillingen, er du velkommen til at kontakte Sebastian Birch Gringer
pa tif. 40 20 37 96.

Om os

Deal.dk A/S star bag tre af Danmarks starste tilbudssites Sweetdeal, SPOT og Deal.dk, som
formidler madoplevelser, ophold, rejser, avrige ydelser og services samt shopping dagligt til over
500.000 danskere. Deal.dk A/S beskeeftiger ca. 35 medarbejdere med kompetencer inden for salg,
kommunikation, markedsfaring, skonomi og kundeservice. Friheden trives under ansvar med
meget fleksible rammer, mens hajt humer og performancekultur gar hand i hand.



Deal.dk A/S blev etableret i 2011 og er ejet af mediekoncernerne Jysk Fynske Medier, Nordjyske
Medier, Sjaellandske Medier og Herning Folkeblad.
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